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“Supervision y control
total de tus leads
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_ @virtuomkt
Hoy los prospectos llegan desde multiples canales. ¢
Con este CRM todos se concentran en un solo lugar.

Q (Visibilidad completa de cada contacto )

@ﬁ (Pipeline organizado por etapas reales de venta )

@ (Supervisién directa del équipo comercial )
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CONEXION TOTAL

DE CANALES

El sistema integra:

WhatsApp
Messenger
Instagram
TikTok

Formularios

LR

Landing pages

Cada mensaje genera
automaticamente una
oportunidad dentro del
pipeline.
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Esto permite:
e Detectar el origen del lead
* Medir volumen real por canal
e Evitar pérdidas de prospectos
e Tener trazabilidad completa de cada conversacion
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EN FOQU E E,STRATEGICO: | @virtuomkt
SUPERVISIONY : - |
PRECALIFICACION

Este CRM permite:
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Monitoreo en tiempo real
del equipo de ventas
Revisar tiempos de
respuesta  Majertig
]
Detectar fallas en Ademds:
seguimiento * Se pueden etiquetar leads por tipo de interés
3 .#® Precalificarlos segun intencién de compra
ul Organizar por modelo, tipo de pago o estatus financiero
Evaluar desempeno
individual

MAS ORDEN = MAS CONVERSION
- MAS VISIBILIDAD = MAS VENTAS
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@virtuomkt

» Configuracion personalizada

NO ES SOLO UN CRM.

 Adaptado a tu modelo de negocio

Es un sistema
supervisado por Virtuo.

e Supervision estratégica continua

El verdadero activo

no son los leads. Agend i
ES EL CONTROL Seencetice
DEL PROCESO _ costo.

DE VENTA.

Contacto
2294344790
jordy@virtuomkt.com
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